C CredibanCo Kapsch >

challenging limits

Peajes Electronicos:
Retos y desafios de la resolucion
546 de 2018

Beneficios para el Ecosistema de
Transporte

Andrés GOmez Sierra
Director de Desarrollo de Negocio
CredibanCo




C CredibanCo kapsclh -~

AGENDA

¢Qué establece la resolucion 546 de marzo de 20187
éQué papel juega el peaje en el transporte?
¢ Cual es el Ecosistema de Transporte?
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éCuadles son los beneficios hacia el Ecosistema?
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Es una Iniciativa en el Proyecto F de MIN TRANSPORTE
Asobancaria SiGT
& rsosnearn INTERMEDI ADORES ’L CONCESION/ OPERADOR
SRS g Ny ?%{%?E __________________________ ~Centro de Operacién de PLAZA DE PEAJE \
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i 1. Ventade TAG 1. Determina la Categoria del Vehiculo
SRS .}mzcmsmmnm 2. Plataforma de Enrolamiento 2. Adecuacion Infraestructura para Lectura del TAG

b\ .. 3. Esquemas de Pago 3. Respuestaa PQR
oS % emucacion - MRt 4. Gestion de PQR 4. Pago Tarifa de Intermediacién + Cto
- 5. Pago del Paso al Operador Transaccional
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Objetivo de la Resoluciéon 546

M Ed |ante el USO de u n TAG y hacer el pago Fuente: Resolucién 0000546 del 9 de marzo de 2018 — Ministerio de Transporte

de los peajes de forma electrénica, e - - S 5 »
.. . .. ‘Articulo 33.- Régimen de Transicion. Todos los Concesionarios Viales tendran un plazo maximo de
eliminando el uso del efectivo, permitiendo un 1 afio para implementar el sistema IP/REV y obtener su Certificacién como operador, contados a

el paso del vehiculo sin necesidad de partir del dia siguiente de la publicacion de la presente resolucion.”
detenerse.
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transporte?

* Parque Automotor: 13 Millones
e 7,1MM Motos
* 3,4MM Particulares
* 1,1MM Camioneta
« 0,7MM Camperos
* 0,7MM Camion
* 0,7MM Comercial Pasajeros
* 0,2MM Otros

} %PARTICIPACION COSTOS EN TRANSPORTE (PROMEDIO)

13,1%

Mantenimiento

** 152 Peajes Total
Nacional

Filtros y
Lubrican...

13,0% 11,0%

riarajes y
Combustible i Lavados

*** Recaudo en 2017 .
de 3,1 Billones de pesos

q

N

* Fuente: https://www.bbvaresearch.com/wp-content/uploads/2018/03/SituacionAutomotriz2018.pdf Fuente Fotografia : https:/hino.casapellas.com/
** Fuente: https://www.invias.gov.co/index.php/archivo-y-documentos/informacion-institucional/7317-rutas-vehiculares-y-tarifas-de-peajes-2018 ) ) ) -
*** Fuente: http://www.portafolio.co/economia/radiografia-de-los-3-1-billones-recaudados-por-peajes-en-2017-514440 Informacion de uso exclusivo elaborada por CredibanCo y Kapsch. Uso restringido
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http://www.portafolio.co/economia/radiografia-de-los-3-1-billones-recaudados-por-peajes-en-2017-514440
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(© cresivanco 3, ¢,Cual es el Ecosistema de Transport
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| N % "x‘ Particulares Carga
‘ 3 RFID i, o _ pasos I i
TAG/Tarjetas  JEERS Tarjetas Dperaqorde
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Ecosistema?

Mayor control de gastos

Disefio d'e\‘p\r\oductos

. Generacién de alianzas estratégicas
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Construccion de relaciones a largo Plazo . ., .
8 Inclusion de Medios de

Pago Electrdnico

Informacion de uso exclusivo elaborada por CredibanCo y Kapsch. Uso restringido
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Gracias

Andrés Gomez Sierra

Vicente Peralta
Director de Desarrollo de Negocio Gerente Comercial Kapsch Colombia

andres.gomezs@credibanco.com vicente.peralta@kapsch.net
Movil: (57) 310 212 06 23 Movil: (57) 310 563 49 80

Informacion de uso exclusivo elaborada por CredibanCo y Kapsch. Uso restringido
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